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ESPACE A LOUER

Votre Espace Beauty oll vous voulez, quand vous voulez!
BeautyCab est la rencontre idéale entre I’évolution constante du secteur de la beauté et un phénoméne de société :
Pespace de travail partagé, plus connu sous 'anglicisme ecoworking». Bref, du «coworking beauté»!

Premiére plateforme innovante
de location éphémeére d’es-
pace de travail destinée aux
professionnels de la beauté.
BeautyCab met en relation :

- des Espaces Beauty sou-
haitant louer leur cabine, leur
fauteuil : propriétaires ou ma-
nagers de salon de coiffure,
instituts de beauté, barber-
shops, bars a ongles, spas...,
- et des professionnels de la
beauté sous statut indépen-
dant : les Cabers ! Esthéti-
ciennes, coiffeurs, barbiers,
magquilleuses, prothésistes
ongulaires... cherchant & louer
une cabine ou un fauteuil pour
la journée, la semaine, le mois,
voire 'année.

Les managers d’Espaces
Beauty peuvent bénéficier
d’'un complément de chiffre
d'affaires en louant leurs es-
paces vacants. En proposant
des prestations complémen-
taires, les managers dotent
leur Espace Beauty d’une
meilleure visibilité et d’une
attractivité renforcée.

Les Cabers, quant a eux, y
trouvent une alternative au sec-
teur de la beauté & domicile.
Avec la location «a la carte»,
ils s’installent 2 moindre frais,
sans engagement, avec des
démarches administratives
simplifiées. lis peuvent fixer
librement les tarifs de leurs
prestations et préservent ainsi
leur indépendance tout en bé-
néficiant d’un tremplin.

Qutil a la fois simple, intuitif,
innovant, la plateforme Beau-
tyCab offre aux professionnels
de la beauté une solution clé
en main, pour une relation ga-
gnant-gagnant.

ETAPE 1

- Inscription gratuite. Les Es-
paces Beauty peuvent gérer,
via un site unique, via un seul
compte, plusieurs entités.

Les Cabers complétent une
seule et unique fois leurs ren-
seignements administratifs
(coordonnées/Siret/...), leurs

diplémes et références.

- Vérification par I'équipe de
BeautyCab de I'existence des
Espaces Beauty, de I'existence
juridique de la structure des
Cabers, de leurs diplomes, de
leurs assurances.

ETAPE 2

- Annonces (publications/
recherche). Les Espaces
Beauty publient leur annonce
en renseignant la disponibilite
de leurs espaces vacants :
fauteuil, cabine..., et en
fixant un prix de location aux
Cabers déterminant d’éven-
tuels services additionnels :
fourniture du linge, accueil
téléphonique... Les Cabers
recherchent selon les critéres
de proximité géographique, de
calendrier (selon les jours et
horaires qui leur conviennent),
le prix de la location et les ser-
vices additionnels mis a dispo-
sition.

ETAPE 3

- Sélection pratique et intuitive
par les Cabers (des cabines
ou fauteuils qui correspondent
a leurs criteres) et, par les
Espaces Beauty (du ou des
Caber(s) de leur choix, parmi
ceux qui les sollicitent).

ETAPE 4

- Signature du contrat en ligne,
paiement sécurisé et émission
des factures.

Tarif de location tout compris :
commission fixe de 15 % in-
cluse.

Avant leur arrivée dans I'Es-
pace Beauty, les Cabers sont
débités du montant de la lo-
cation. BeautyCab préléve sa
commission de 15 % directe-
ment sur le prix de la location
a I'Espace Beauty. UEspace
Beauty recoit, quant a lui, le
versement du réglement 72 h
apres le départ du Caber, pour
les locations inférieures a un
mois. Au-dela, le versement est
mensualisé.

Par exemple, le manager de
'Espace Beauty loue sa ca-
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ariés, en moyenne 45 m?, avec des pointes entre 100

les centres de dépilation ou de bronzage et les spas

e 28 % des espaces de travail sont non-utilisés tous les

s Espaces Beauty.

I'absence des salarigés, 10,5 jours par an de maladie et
ns ce secteur. Un secteur hyper féminisé, représentant
ectifs. Aussi, 44 % des absences sont dus aux conges

de la beauté : un CA qui progresse en valeur (valeur du
n) mais baisse en volume (nombre de paniers). Le CA
ren de 75 000 € ne permet pas ['investissement en mate-

sonnel en CDI.

7 901 entreprises se sont pourtant créées, mais le plus

auto-entreprise.

bine pour deux jours & une
Caber esthéticienne, pour un
prix annoncé de 50 €/jour. La
Caber verse donc 100 € via
le plateforme pour sa location
tout compris. LEspace Beauty
percoit 85 € et BeautyCab re-
coit 15 € de commission.

ETAPE 5

- Accés a la communauté
BeautyCab.

Sa vocation consiste a fédérer
des talents, pour en extraire
des synergies. Pour se faire,
des événements seront régulie-
rement organisés par I'équipe
BeautyCab.

Qui sont les Beautycabers ?
Des femmes et des hommes,
débutants ou expérimentés,
encore étudiants ou en ap-
prentissage, déja employés, en
portage salarial ou auto-entre-
preneurs, managers ou gérants
d’Espace Beauty...

La désignation BeautyCaber
regroupe différentes typolo-
gies de professionnels de la
beauté : coiffeurs, barbiers,
esthéticiennes, prothésistes
ongulaires...

C’est I'hétérogénéité et la com-
plémentarité des membres de
la communauté qui font sa
force et son originalité !
www.beautycab.fr

FORMATIONS

MASSAGES

DU MONDE
MONTPELLIER

Prestige Evanescence Mas-
sages du Monde est spé-
cialisé dans les massages
traditionnels ancestraux,
orientaux.

Le déroulement de
son programme
inclut la partie théo-
rique, hygiene, dis-
cipline de la posture,
pratique et précision
de chague geste
et mouvement. Ne
sont pratiquées que
des techniques manuelles essen-
tiellement basées sur la relaxa-
tion, le bien-étre et la détente.
Des méthodes originales et peu
connues sont proposées par une
équipe dynamique et perfection-
niste a la recherche de nouvelles
techniques dédiées a la beauté
qui séduiront professionnels ou
débutants passionnés. De vrais
spécialistes du corps enseignent
et font partager leur passion.
Prestige Evanescence Massages
du Monde, 418 rue du Mas de
Verchant, 34000 Montpellier.

Tel. 06 77 51 48 37.
yww.evanescencemassagesdumonde.com




